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СЕКЦІЯ 6.  

ГРОШІ, ФІНАНСИ І КРЕДИТ 

 

Єфремов А. О. 

здобувач вищої освіти 

Пристемський О. С. 

доктор економічних наук, професор кафедри підприємництва,  

обліку та фінансів 

Херсонський державний аграрно-економічний університет 

м. Херсон, Україна 

 

ФІНАНСУВАННЯ СТАРТАПІВ ТА МАЛИХ ПІДПРИЄМСТВ: 

ПРОБЛЕМИ ТА ПЕРСПЕКТИВИ 

 

Багатьом людям притаманна властивість досягати чогось більшого, 

позбутися керування від когось та бути одноосібним власником свого життя. 

Саме в цьому кожному з нас може допомогти унікальна можливість – 

самозайнятість, шляхом ведення малого бізнесу. 

Однак, в 21-ому столітті це стало дещо складніше, адже, щоб 

підприємницька діяльність виявилася вдалою, необхідно суспільству надати 

інноваційну задумку або технологію. Саме це і зветься стартапом. І, зрозуміло, 

що малі підприємства не завжди є стартапами, хоч і мають багато спільних рис, 

однак головна відмінність – інноваційний продукт або послуга, як основа 

бізнесу. 

В чому ж власне полягають проблеми стартапів та малих підприємств?  

1. Неготовність ризикувати та понести фінансові, часові та кар’єрні витрати. 

Тому багато бізнесменів-початківців є або вже готовими професіоналами, що 

мають організаційні, фінансові та інші можливості започаткування власної 

справи, або початківці (студенти, молодь, безробітні та ін.), для яких 
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співвідношення втрати/можливі результати є прийнятними. 

2. Незнання з чого і як розпочати власний бізнес та як продовжити нову 

успішну справу. Базовий постулат – «Хочу, але не знаю як» [1, с. 5]. 

Щоб допомогти «молодим» стартапам, на допомогу приходять інвестори. 

Однак, починаючи пошук, необхідно обов’язково мати з собою готовий бізнес-

план, так як інвесторів цікавить конкретика й розуміння цілей, 

короткострокового та довгострокового планів компанії. 

Найкращими способами знайти інвесторів, є: 

1. Звернутися до венчурного або інвестиційного фонду  

2. Знайти бізнес-ангела 

3. Краудфандинг 

4. Акселератори 

5. Гранти 

Кожен із цих видів пошуку фінансування або ж бізнес-партнера, має свої 

особливості та можливості. Так, наприклад бізнес-ангел не тільки надає гроші, а 

й допомагає стартапу на різних етапах його розвитку і у випадку відмови, бізнес-

ангел може пояснити своє рішення й надати пораду. Або ж, наприклад 

акселератори, які є не тільки можливістю отримання інвестицій, а повноцінною 

освітньою програмою для стартапу, у рамках якої експерти допомагають знайти 

корисні контакти, поліпшити продукт у маркетингу та продажах. І, наприклад 

гранти – отримання інвестицій на конкурсній основі, можуть мати певні умови, 

а для отримання оцінюються такі критерії, як команда, ринок, технології, 

стратегія, ідея (на етапі pre-seed), продукт (на етапі seed) [2]. 

До того ж, нині в Україні попри війну, набули впровадження нові грантові 

програми. Одна з таких програм – «Грант на власну справу», за якою 

підприємець може отримати від 50 тис. до 250 тис. грн на придбання обладнання, 

закупівлю сировини, орендну плату та лізинг обладнання. Єдине зобов’язання 

яке виникає перед державою, після отримання гранту – створення хоча б одного 

робочого місця та сплата податків. 
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Не менш важливою є програма – «Грант для ветеранів та членів їхніх сімей», 

за якою підприємець може отримати до 1 млн грн на меблі, обладнання та 

транспортні засоби для комерційного використання, ліцензійне програмне 

забезпечення, сировину, матеріали, товари та послуги, необхідні для реалізації 

бізнес-плану, а також на тварин або саджанці для створення ферм, послуги з 

маркетингу та реклами, оренду нежитлових приміщень, оренду обладнання, 

лізинг обладнання, придбання франшизи. Єдиним зобов’язанням перед 

державою буде – створення робочих місць, відповідно до розміру гранту. 

Урядовими програмами також є «Грант на сад», «Грант на теплицю» та «Грант 

на переробне підприємство» [3, с.15-16]. 

Таким чином, можемо бачити ситуацію, що стартапи та малий бізнес може 

зіткнутися з проблемою фінансування власної ідеї, однак, на щастя, вирішення є 

– це венчурні або інвестиційні фонди, краудфандинг, бізнес-ангели, 

акселератори та гранти. До того ж, не всі стартапи та бізнеси мають на початку 

фінансову підтримку, адже іноді підприємці вдаються до найпростішого і 

найскладнішого одночасно – до ризику.  

Однак чи мають стартапи та малий бізнес перспективу? Звісно, що мають. 

Для того, щоб це зрозуміти, вважаю доречним навести приклади українських 

стартапів, які вийшли на світовий ринок: 

1. Мобільний застосунок Allset, який допомагає забронювати столик та 

оплатити рахунок, а ще отримати низку рекомендацій щодо страв у 

конкурентному закладі. 

2. Застосунок Bicovery, який допомагає людям з біполярним розладом 

отримувати попередження про потенційні маніакальні та депресивні епізоди. 

Важливими функціями застосунку є моніторинг серцебиття, тривалості сну, 

поведінки пацієнта та аналіз отриманої інформації. 

3. Мобільний застосунок BetterMe, який пропагує здоровий спосіб життя. 

4. Компанія MacPaw, яка займається розробкою програмного забезпечення. 

5. Стримінгова платформа – Restream.  
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6. Компанія Esper Bionics, яка займається виробництвом новітніх протезів 

для кінцівок. 

7. Компанія Ugears, яка створює унікальні дерев’яні механічні 3D-

конструктори. 

8. Маркетплейс Liki24 для пошуку медикаментів в аптеках, для порівняння 

цін та доставки ліків. 

9. Компанія Petcube, яка розробляє камери спостереження та гаджети для 

власників домашніх тварин [4]. 

І це лише мала частина тих стартапів, які створили українці. Здавалося б, що 

ці технології вже заповнюють наше життя і нібито вони завжди існували. Однак, 

ці стартапи пройшли величезний шлях від розробки та планування ідеї до виходу 

на ринок, шукаючи інвестора або ризикуючи власними фінансами. То ж, якщо 

здається, що всі ніші вже зайняті, то спробуй фантазувати, можливо наступний 

перспективний стартап буде твоїм. 
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